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To pricing είναι άρρηκτα συνδεδεμένο με την 
στρατηγική της εταιρείας.

• Tιμολογιακή πολιτική

• Νέα καινοτόμα προϊόντα 



H στρατηγική της εταιρείας 
αναπροσαρμόζεται συνεχώς, 

όπως και η πολιτική του Pricing. 

Είμαστε τουριστική εταιρεία με 
συνεχείς μεταβολές.

Επικαιρότητα & καιρικές συνθήκες

Οι προτιμήσεις των ταξιδιωτών
Η συμπεριφορά τους στις διακυμάνσεις 

των τιμών





ΠΟΛΙΤΙΚΗ PRICING

―› Profitability

―› Fleet allocation

―› Budgeted Kpis

• Total Revenue

• Rpd

• Billed days

• Rentals

• Lor



Βαρύτητα ανά segment 
―› Corporate

―› Direct &Leisure

Volume ανά κανάλι διανομής
―› Direct

―› Travel agents 

―› Tour Operators 

―› Travel web-sites 

―› Avis Contact Center

ΠΟΛΙΤΙΚΗ PRICING



―› Feedback  & dialogue με όλες τις ομάδες

―› Corporate Sales

―› Direct & Leisure Sales

―› Marketing

―› Operation

―› Districts

ΠΟΛΙΤΙΚΗ PRICING



―› Customer behavior

―› Ethnic Market research

―› Nationality

―› Demography πελατών

―› Aligned με ανταγωνισμό

ΠΟΛΙΤΙΚΗ PRICING



ΥΠΟΣΤΗΡΙΚΤΙΚΟΣ ΡΟΛΟΣ

―› Καμπάνιες Marketing

―› Αύξηση Πωλήσεων



PRICING & MARKETING

―› Έκπτωση σε τιμές ενοικίασης

―› Promo

―› Νέα προϊόντα



PRICING & ΠΩΛΗΣΕΙΣ

―› Corporate πελάτες

―› Πελάτες αναψυχής



CORPORATE SALES

―› Short term  ενοικιάσεις

―› Long term ενοικιάσεις

―› Νέα προϊόντα



DIRECT & LEISURE SALES

―› Κρατήσεις σε Direct

―› Κρατήσεις σε Intermediaries

―› Walk up



―› Χώρα προέλευσης

―› Περίοδο ενοικίασης

―› Περιοχή που γίνονται οι κρατήσεις

―› Επικαιρότητα

BEHAVIORAL PRICING



ΣΑΣ ΕΥΧΑΡΙΣΤΩ. 

ANY QUESTIONS? 
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